03.03.2025, 11.04 Account Manager - Teknisk Salg & Business Development

ELMOPRINT

Print & labelling

HAMMER
ANDERSEN

COMMERCIAL

https://candidate.hr-manager.net/Applicationlnit.aspx?cid=1298&Projectld=144426&Departmentld=20484&Mediald=5&SkipAdvertisement=False 1/5


https://elmoprint.com/
https://elmoprint.com/
javascript:CookieConsent.renew();CookieDeclaration.SetUserStatusLabel();

03.03.2025, 11.04 Account Manager - Teknisk Salg & Business Development

Account Manager - Teknisk Salg Sog stillingen
& Business Development Ansogningstis

30-04-2025

Vil du fortsaette din rejse inden for teknisk Igsningssalg?
Gar du forrest, nar det gaelder om at komme i mal?
Og bidrager du med idéer og strategier for at age vaksten?

Stillingstype
Account & key account manager

o - . Arbejdssted
Sa vil vi gerne i dialog med dig. Sj;eﬁja nSdS e
Elmoprint leverer hgjt specialiserede og skraeddersyede printer- og etiketteringslgsninger, og vi Hjemmeside

oplever stigende efterspgrgsel efter vores produkter og lgsninger. elmoprint.com/
Vi sgger derfor en dygtig Account Manager med teknisk forstdelse og et staerkt fokus pa bade
new business development og account management.

Dit nyt job!

Du far det overordnede ansvar for salgsstrategien i dit arbejde samt en central, kommerciel
rolle med ansvaret for at udvikle nye forretningsmuligheder samtidig med, at du plejer og
udbygger relationerne til eksisterende kunder. Her varetager du hele salgsprocessen og fglger

Flere ledige stillinger

kunderne hele vejen. En stor del af jobbet udger struktureret salgsarbejde i CRM med Kontakt
opbygning af pipeline, canvas/mgdebooking, afholdelse af kundemgder i hele Danmark, skabe
langsigtede kunderelationer og dermed opnéa KPI'er og overordnede mal. Malene Hammer
‘W Andersen @
Dine arbejdsopgaver inkluderer: Senior Director
E-mail

« New Business Development: Aktivt opspge og generere nye forretningsmuligheder.
= Jpbygge, vedligeholde og kvalificere en steerk pipeline af potentielle kunder og

salgsmuligheder. ﬁ Gitte Kjaergaard @
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Account Management: Opfglgning og udvikling af relationer med eksisterende kunder. Du
vil arbejde taet sammen med kunderne for at forsta deres behov og tilbyde Igsninger, der
skaber veerdi pa lang sigt.

Aftale- og kontraktforhandlinger

CRM-opfalgning: Sikre at alle aktiviteter, mgder og salg dokumenteres og fglges op pa.
Salgsrapportering: Ansvarlig for at rapportere og fglge op pa salgstal og KPl'er, og sikre, at
salgsarbejdet Igbende bliver justeret i forhold til méal og resultater.

Kundemgder: Planlzegge og afholde kundemgder hvor du bade radgiver og praesenterer
kunderne for vores tekniske lgsninger. Du skal sikre, at du skaber forstaelse for, hvordan
vores lgsninger kan optimere kundens produktion.

Deltagelse pa udstillinger: Repraesentere os pa udstillinger og events samt skabe synlighed
i markedet.

Samarbejde med vores tekniske afdeling og support: Sikre taet samarbejde med teamet
for at sikre, at kundernes tekniske behov bliver opfyldt, og at de far de rette individuelle
lpsninger. Kalkulation og udarbejdelse af tilbud samt kommerciel projektledelse, herunder
nogen leverancestyring.

Produktionsplanlaegning: Deltagelse i interne mgder med gennemgang af produktions- og
tidsplaner — herunder drgftelse af tekniske lgsninger.

Du skal veere indstillet pa at tilbringe tid pa kontoret, nar du ikke har kundemgder.

Hvem er du?

Du har solid erfaring indenfor teknisk Igsningssalg — gerne fra maskinindustrien — og du har
flere ars erfaring med bade new business development og account management. Du har

arbejdet med alt fra research af kundeemner og mgdebooking til at holde vigtige mgder med
bade nye og eksisterende kunder. Det er dine salgsresultater, der har sat standarden i dine

tidligere roller, og du har den struktur og systematik, der skal til for at opbygge og vedligeholde
en steerk salgspipeline.

*ser ikke kun dig selv som saelger, men ogsa som en betroet radgiver, der formar at seelge

= .niske lgsninger pa en forstéelig og engagerende méade. Du er vant til at arbejde i CRM og

https://candidate.hr-manager.net/Applicationlnit.aspx?cid=1298&Projectld=144426&Departmentld=20484&Mediald=5&SkipAdvertisement=False

Account Manager - Teknisk Salg & Business Development

W' Head of Engagement

E-mail
+ 4520623727
- = @g
Tastruphgj 56 N
Vis stg@rre kort
baek Caraval

" -

’ Scan Danmark Circle K 0

Nej
Google S\Kage‘av‘

jrei
Kortdata ©2025 Google Rapporter en fejl pé kortet

3/5


mailto:gk@hammerandersen.com
https://maps.google.com/maps?ll=55.699085,11.724541&z=15&t=m&hl=da-DK&gl=US&mapclient=embed&q=T%C3%A5struph%C3%B8j%2056%204300%20Holb%C3%A6k
https://www.google.com/maps/@55.6990849,11.7245408,15z/data=!10m1!1e1!12b1?source=apiv3&rapsrc=apiv3
javascript:CookieConsent.renew();CookieDeclaration.SetUserStatusLabel();

03.03.2025, 11.04 Account Manager - Teknisk Salg & Business Development
bruger din steerke forretningsforstaelse til at skabe veerdi for bade kunder og virksomhed. Du
er en dygtig kommunikator og er flydende i bade dansk og engelsk — skriftligt savel som
mundtligt .

Som person er du proaktiv, malrettet og resultatorienteret. Du er drevet af at na bade
kortsigtede og langsigtede mal, og du tager ansvar for at fglge op pa leads og kunder med
talmodighed og vedholdenhed. Du er selvstaendig, og du saetter pris pa samarbejde i en flad
organisationsstruktur, hvor din indsats virkelig ggr en forskel. Med en vindende personlighed
og et godt humegr har du nemt ved at opbygge langvarige relationer, bade internt og med
kunder.

Vi spger en ambitigs og nysgerrig kollega, der er klar til at udvikle sig i en virksomhed, der
konstant er pa forkant med teknologi og innovation. Du har et gnske om at ggre en forskel og
arbejder struktureret og ansvarligt, samtidig med at du holder et hgjt professionelt niveau.

Hvad tilbyder vi?

Vi tilbyder et spaendende job i en ejerledet virksomhed i vaekst, der er preeget af faglig stolthed
0g en unik markedsposition. Hos os far du ikke kun mulighed for at udvikle dig, men ogsa for
at ggre en markant forskel, da vi har et staerkt fokus pa bade vaekst og nichemarkeder. Du vil
blive en del af en flad og dynamisk organisation, hvor dine idéer og bidrag til salgsafdelingens
udvikling bliver veerdsat.

For at sikre din succes hos os, far du en grundig onboarding, der introducerer dig til vores
lgsninger, salgsproces, salgsveerktgjer og CRM. Vi laegger stor veegt pa, at du far de rette
forudsaetninger for at kunne yde dit bedste og trives i rollen. Derudover tilbyder vi gode
muligheder for bade faglig og personlig udvikling.

Noget for dig? Sa glaeder vi os til at hgre fra dig! Du sgger ved at klikke pd sgg her og uploade
dit CV.
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Elmoprint er en anerkendt aktgr inden for salg, design, fremstilling og installation af
printerlgsninger og etiketteringsudstyr.

Vi har et solidt fundament som en palidelig leverandgr af tekniske lgsninger, og med 375 ars
samlet anciennitet er vi stolte af at tilbyde vores kunder den hgjeste kvalitet.

Vi arbejder taet sammen med virksomheder inden for bl.a. fedevare- og medicinalindustrien, og
vores skraeddersyede print- og etiketteringslgsninger leverer driftssikkerhed i mange
produktionsmiljger.

Laes mere om Elmoprint her.

f in @
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